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indkøb



Peter Mark Nielsen

Svinerådgiver velas

Min baggrund

2001-2005 fodersælger Aarhusegnens Andel

2005-2007 Produktchef svinefoder HEDEGAARD Agro

2007-2016 Svine rådgiver LMO

2016-2021 Produktchef Himmerlands Grovvarer

2021- Svinerådgiver velas 

10 år i foderstofbranchen + 10 år som foderrådgiver 

Jeg ved ingenting om kvægfoder, men noget om foderhandel

Indleder



Råvare og markedssituationen

Hvordan prissættes fodermidler

Lav det bedste indkøb af råvarer, kraftfoder og mineraler 

Forbered handlen 

Sammenligning af tilbuddene

Afslut handlen og få det hele med 

Kontraktforhold og force majeure 

Dagens program



Normalt er det her vi ville snakke om høstudbytter, tørke, regn og Kinas forbrug.

Men det hele overskygges af Rusland/Ukraine situationen

30% af verdens hvedeeksport kommer fra de 2 lande

Ukraine er verdens største på solsikke produkter

Ukraine er i top 10 på majs og soja.

Meget stor del af NON GMO soja kommer fra Rusland og Ukraine

Råvare og markedssituationen 



Det ser ganske fint ud mange steder

Australien har haft rigtig fin avl

Overvintring af vintersæd i Kina er historisk dårlig

Statsstøtte til Kinesisk vintersæd 

Måske mere soja og mindre majs i USA, men det er ikke sået endnu

Øget mængde ethanol i brændstof i USA

Måske mindre ethanol produktion i USA for at bevare fødevarer til fattige

USDA Rapport 8/4 og igen 12/5 er de første ”rigtige” bud på 2022 høst på nordlig 
halvkugle 

Foreløbige høst meldinger tag dem du tror mest på 



Stor spredning på hvad i har på lager/kontrakt

Undgå at ende i en situation hvor du skal købe i dag hvad du skal bruge i morgen

Lange kontrakter er ikke til at lave eller bare en dårlig forretning

Sørg for at have til ca. 2 måneder foran dig, enten på lager eller kontrakt

Nu til høst 



Vi er vant til at bestille en hvilken som helst vare og at den bliver leveret som vi 
ønsker

Corona har presset forsyningskæderne, særligt containerfragt

Det kan give store prisudsving, og forsinkede leverancer

Krigen i Ukraine startede med at tage solsikke ud af markedet

Nu er det galt med NON GMO Soja

Roepiller er pressede, og kan blive en mangel vare

Leveringsproblemer 



Med soja og sol ude af kvægfoderet øges presset på andre proteinkilder som raps 
produkter og korn bærme

Så der kan nemt komme en anden udsolgt vare

Så hjælp jer selv og foderstoffen ved at lave kontrakt 

Dette er ingens skyld (måske Putins)

Vi står med en bunden opgave om at vi skal have enderne til at nå sammen



Fodermidler prissættes udfra markedet

Kan være svært gennemskueligt da der ikke findes børspriser der direkte kan 
omregnes til danske forhold 

Importvarer er der en række forhold udover prisen på råvaren

Fragt pris, lastbil –skib – lastbil

Havneafgift læsning og losning 

Forsikring

Valutakurs

Evt. præmie 

Evt lageromkostning og ekstra fragt 

Fortjeneste 

Prissætning af fodermidler og blandinger 



Eksempel

Foderblandinger prissætning 

mængde Pris Pris bidrag

Rapsskrå 47,0 300 141,00

Solsikkeskrå 15,2 320 48,64

Kornbærme 35,0 420 147,00

Klid 1,3 200 2,60

Fedt 0,5 1000 5,00

Melasse 1,0 200 2,00

Blandeomkostning, 

fragt og avance

30,00

I alt leveret på gård 376,24 kr



Principperne er de samme med mineral 

Dette er en af grundene til at foderstofsælgerne foretrækker produkter med høj 
iblanding/forbrug

Del tallene kan ikke bruges til alverden, nogle bruger høje råvarepriser og lave 
tillæg, andre modsat.

Der skal 100% fokus på prisen på den leverede vare

Høj iblanding ønskes



Timing af handlen er afgørende

På råvarer er det relativt nemt at lave grafer der viser hvad der er sket med prisen, 
og sammenholde det med forventninger om fremtiden.

Det kan AGRO MARKETS eller andre hjælpe med

På blandinger er det lidt svære at følge prisudviklingen, men normalt følges 
priserne på forskellige proteinkilder nogenlunde hinanden op og ned.

Men det kræver føling med markedet hvornår det rigtige tidspunkt er.

Lav det bedste indkøb



Grundlaget for en god handel er en god forberedelse.

Forberedelsen skal være på plads inden timingen er rigtig, det kan sagtens være 
lang tid inden handlen.

Forbered handlen 



Find ud af hvad der skal bruges

Indhold råvarer og næringsstoffer 

Hvilke udsving accepteres 

Hvor meget skal bruges (kan opgives som årligt forbrug)

Forventet termin (kan justeres ved kontrakt indgåelse)

Leveringsform 

Særlige forhold 

Hvem vil du handle med

Hvad skal forberedes 



Kraftfoder til 400 malkekøer med opdræt

Foderet skal være VLOG certificeret 

450 T/år

Leveret succesivt 36 T aftippet pr leverance

36% protein

108 FE

5,5 råfedt

Osv med næringsstoffer

Min 20% sojaskrå

Max 20% kornbærme

Osv. Med råvarer 

Eksempel kraftfoder 



Foderet bruges i robot så max 5% smuld ved aflæsning, ellers ombytning på 
sælgers regning inden for 2 hverdage 

Skal leveres med forvogn/hænger

Al levering i tidsrummet 7-16 

Der skal leveres læsseprøve med hvert læs

OBS er der noget i godkendelsen på ejendommen der vedrører foder

Hvad der ellers kan have betydning for dig 

Særlige betingelser 



Send materialet til sælger ved de firmaer du ønsker at handle med besked om 
hvornår du ønsker svar

Hvis det er forberedelse uden pris så er 5 arbejdsdage et godt bud

Så er der ens grundlag for sælgerne, og du er sikker på at få det foder der passer til 
din bedrift.

Og når der skal handles kan firmaerne ret hurtigt lave pris på det aftalte



Når du vil handle giver du firmaerne besked om at komme med et tilbud på det der 
er aftalt, og hvilke termin/terminer de skal give pris på

Oplys hvornår du ønsker prisen

Fortæl hvornår du giver svar, det kan være samme tidsramme som de får til at lave 
tilbuddet

F.eks.

Vil du venligst sende tilbud på de aftalte blandinger til mig, termin 1/6 – 30/9
jeg vil gerne have tilbuddet senest 12/4 kl. 12.00
tilbuddet sendes til landmand@landmand.dk med kopi til XXX@velas.dk
jeg afgiver svar på tilbuddet senest 14/4

Tilbud  



Sørg for at gøre forholdene ens

Omregn prisen til den leveringsform du skal have

Samlevering på flere adresser 

Er der månedsstigning eller delt termin 

Er der forskel i blandingerne der berettiger en pris korrektion 

Evt. efterbetaling og skal det regnes med 

Det er den samlede handel der er spændende så der skal regnes sammen på 
mængder og pris af de forskellige ting 

Sammenlign tilbuddene 



Samme forberedelse som løsvarer

Overvej at samle alle sækkevarer i samme udbud, men forbehold dig retten til at 
dele handlen

Mineraler, fedt, natriumbikarbonat, mælkepulver syreprodukter m.m.

Samlet ordre øger lysten til at give skarp pris

Du opnår nemmere den høje leveringsrabat

Det er lidt nemmere at bestille et sted

Sækkevarer 



Eksempel på prissammenligning på svinemineraler



Forberedelsen gør, at du får den rigtige pris på det foder, du skal bruge

Sørg for at høre priser flere steder

Sørg for at sælgeren ved, at der er konkurrence

Skift leverandør når der er grund til det

Det er første bud, der er gældende

Det er farligt at købe alt ved den samme leverandør

Opfør dig ordentligt, både i handelsforløbet og resten af året

Vær forberedt så du ved nogenlunde, hvad tingene skal koste

De små trick til at få den rigtige pris



Det gode tilbud er en sjældenhed

Hold fokus på hvad prisen er på det I handler om, i stedet for sælgerens historier 
om tørke, oversvømmelser, kineserne, fragtrater eller andre ting

Hold fokus på det der betyder noget, den samlede handel hvis der er flere 
delelementer

Pas på med altid at ville have ”2 kr. i rabat”

Når I er lige ved at blive enige, kan du måske lige putte en lille ting ind, men kun 
hvis du har styr på, hvad den ting er og skal koste. Men pas på du ikke strammer 
den så meget, at det koster resten af handlen



Nylig afsluttet handel 

50 T mineral

Forskel dyreste til billigste 50.000 kr.

Forventet licitationsfordel 15.000 kr.

Løn velas -6.500 kr.

Overskud til landmand 58.500 kr.

Handlen endte på ca. 320.000 kr.

Er der penge i licitation 



Kraftfoder er belagt med  mere i avance end svinefoder

Kvægmineraler er belagt med noget mere i avance end svinemineraler

Svinemineraler falder ca 35 kr/100 kg af at komme i udbud

Hvorfor skal det være anderledes på kvægmineraler 

Der er ikke en god forklaring på dette, det er ikke anderledes at blande til en 
dyregruppe end en anden

Så grunden til at tjene mere på kvæg end svineproducenterne er at man kan.



Langt de fleste år kører det glat med kontraktforholdene, små ændringer ingen 
gider at lave ballade ud af

Men 2007, 2018 og nu er der store udsving og dermed er der behov for at have 
styr på tingene

Kontrakten er lavet af sælger

Evt. særforhold skal laves på skrift

Kontraktforhold, det kedelige og vigtige



Force majeure 

Skal være upåregenelig, ekstraordinær og noget som parterne ikke har kontrol 
over

Krig eller naturkatastrofer der ikke kan forudsiges  

Brand er ikke force majeure

Men det vil altid være en juridisk vurdering om den konkrete sag falder under 
force majeure 

Lige nu force majeure på NON GMO soja



Vi står i en uvant situation, særligt nu til høst

Vi skal hjælpe hinanden til at få enderne til at nå sammen

Undgå at købe i dag hvad du skal bruge i morgen

Forberedelse er grundstenen i en god foderhandel

Der er penge i foderlicitationer, både på løs og sækkevarer

Kontraktforholdene skal være i orden, selv om det går fint i mange år

Tag fat i din kvægrådgiver for at komme i gang og få den bedste handel

Opsamling 


